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1. CHILE&PERU – POTENCIAS AGROALIMENTARIAS

Fundamentos:
• Más Alimentos para 6.700 MM de personas. Mañana 9.000+ MM
• Aumento de la expectativa de vida. En 2050 el 20% > 60 años.
• Aumento de poder adquisitivo mundial.
• Cambio de la forma de alimentarse de la población. Más alimentos preparados.
• Menos Tierra, Menos Agua, Cambio Climático.

Ventajas de Chile&Peru:
• Multiplicidad de climas para una amplia gama de productos Agroalimentarios.
• Múltiples zonas agroclimáticas, múltiples Rubros: Forrajeras, Ganaderas, Cereales, Frutales,

Vitivinícola, Hortalizas, C. Industriales, Semillas, Viveros.
• Islas Sanitarias según zona y cultivo.
• Apertura Comercial abierta a la inversión extranjera.
• Estabilidad socio-política. Lideres en crecimiento regional.

• Chile: Objetivo es estar entre los 10 mayores exportadores de alimentos
Menos Commodities y productos más elaborados.

• Perú: Objetivo es ser el mayor exportador de alimentos del mundo.

ALIMENTOS: 2do MOTOR EXPORTADOR DE AMBOS PAÍSES 
ACTIVIDAD RELEVANTE DE LA ECONOMÍA Y EL EMPLEO 



1. OPORTUNIDADES DEL SECTOR

Volatilidad y Agro :
• Crisis Subprime, Chile-Octubre2019 y COVID trajeron nuevas volatilidades que llegaron

para quedarse. Pese a ciclo negativo, sector creció últimos 10 años y ha sido uno de los
sectores más dinámicos de estos años; actualmente el Agro es estratégico mundialmente.

• Food&Agri con fundamentos sólidos, con demanda global por tierra y unidades p(x).
• Crecimiento sostenido en valoración de terrenos agrícolas en últimos 10 años.

Agro, Banca y sector Financiero:
• A nivel agregado el sector silvo agropecuario presenta alta bancarización. Sin embargo, el

sistema financiero bajo un crecimiento económico bajo seguirá bajo estrés y volatilidad.
• En Chile&Peru, el modelo empresarial del agro se cruza con otros sectores y clientes.
• La existencia de nuevos tipos de garantía han facilitado el avance de la bancarización en el

agro. Sin embargo, persiste el déficit en créditos de largo plazo y liquidez en las crisis.
• Nuevos participantes: Banco regionales, Financieras, Fondos Inversión Agrícolas, Seguros.
• Creciente intereses de multilaterales y fondos externos en deuda corto y largo plazo.

Gestión y Asesorías Financieras
• Sector sin suficiente especialización. Banca con pocos participantes; pocos asesores

especializados, fragmentados y concentrados geográficamente. Poca presencia local.
• Conflicto de interés y sesgo. Áreas especialistas de bancos otorgan indirectamente este

servicio, pero fidelizando al cliente a una institución. Combinación, estructura y
alternativas no es necesariamente la óptima para el agricultor o agroexportador.

TIERRA ACTIVO ATRACTIVO Y REFUGIO - SECTOR DEMANDANTE EN CAPITAL   
DEFICITARIO EN ASESORÍAS FINANCIERAS ESPECIALIZADAS



TIERRA AGRÍCOLA CAMBIANDO DE MANOS 
MAYOR VOLATILIDAD GENERA OPORTUNIDADES PARA DIVERSOS TIPOS DE INVERSIONISTAS

Fuente: DGA, 2019

Fuente: Emol, 2019
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1.  OPORTUNIDADES Y DESAFÍOS POR SECTORES



1.  OPORTUNIDADES Y DESAFÍOS POR SECTORES

• Industria de la fruta y el agro de exportación; Crecimiento sector, industria madura, renovación.

• Industria del vino y subproductos de la uva; Consolidación y ajustes; M&A.

• Industria de la oliva; Caso a Caso.

• Subproductos de la carne y la leche; Crecimiento, consolidación.

• Industria del salmón; Consolidación y ajustes; M&A.

• Alimentos elaborados; Crecimiento, innovación.

• Tecnología aplicada a la industria alimentaria; Crecimiento, innovación, futuro.

Oportunidades

Renovación / Crecimiento / Sucesión
Refinanciamiento / M&A / BuyOuts

Consolidación / Fragmentación
Inversiones / Reconversión

Mejores Prácticas

MULTIPLES OPORTUNIDADES EN TIERRA - ACTIVOS FIJOS – VALOR AGREGADO - AGRITECH
FUNDAMENTOS DE CRECIMIENTO DE LARGO PLAZO

Desafíos

Cambios Climático / Huella del Agua / Eficiencia / Distribución
Huella Carbono

Cambios Regulatorios / Nuevos Estándares / Barreras Para-
arancelarias

Nuevos y Potenciales Competidores



Servicios de asesoría y consultoría financiera para el sector
agroalimentario.

Una mirada integrada para encontrar las mejores soluciones para el negocio
Food&Agri.

Asesorías del Agro GCA Ltda es una empresa de nicho formada para dar
servicios especializados en asesoría financiera y consultoría en el sector
agrícola y agroindustrial. Nuestra visión es ser la empresa de consultoría
financiera de preferencia para el sector agroalimentario nacional como
regional, basado en una sólida reputación y conocimiento del sector, con
ética de negocios y transparencia, generando siempre relaciones de largo
plazo.

2. ASESORÍAS DEL AGRO GCA LTDA



2. EL EQUIPO

Gustavo Cardemil K. , Socio Fundador
Gustavo Cardemil es socio fundador y director ejecutivo de Asesorías del Agro GCA Ltda, dedicándose a la consultoría agro-financiera
desde el año 2015. Profesional multidisciplinario, con más de 20 años de experiencia en gestión agrícola y en el sector financiero
agroalimentario. Fue socio y director en ALTA HPP Services (Servicios de pascalización en alimentos ) desde 2017 y hasta 2020 y en
Firkü Foods (Jugos Prensados en Frío – GreenBeats ® ) entre los años 2019 y 2020. Con conocimientos amplios en Administración,
Estrategia, Banca y Riesgo Financiero se desempeñó como Gerente Agrícola de Banco Internacional entre los años 2012 y 2014 y
Subgerente Agrícola de Rabobank entre los años 2009 y 2012. Como ejecutivo comercial en la banca agrícola de Raboinvestmets Chile
S.A. entre los años 2006 y 2011 contó con un destacado manejo comercial de grandes y medianos clientes sectoriales en Chile como
en Perú, participando en la exploración y apertura del mercado peruano para Rabobank Internacional. Entre los años 2001 y 2006
trabajo en diversas áreas del sector agroalimentario, desde el mundo agroquímico en Bayer S.A. hasta gerencias agrícolas de campos y
grupos frutícolas orientados a la exportación, habiendo logrado así un profundo conocimiento del agro nacional y de la región. El Sr.
Cardemil es Ingeniero Agrónomo de la Pontificia Universidad Católica de Valparaíso (1998), Beca NZODA (2001) y Master en
Agronegocios de la Universidad de Massey, Nueva Zelanda (2003). Es nativo en español, fluido en inglés y cuenta con sólidos
conocimientos de alemán.



2. EL EQUIPO

Marco Luraschi P., Director Asociado – Estudios y Proyectos Especiales
El Sr. Luraschi es director asociado de Asesorías del Agro GCA Ltda, especializado en estudios y proyecto especiales.
Con más de 25 años de amplia experiencia en consultoría agro-financiera, gestión de riesgo e inversiones
agropecuarias, El Sr. Luraschi ha tenido diversos roles ejecutivos en la industria de banca agrícola y de seguros
especializados en el sector. Desde 2014 y hasta 2023 se desempeñó como especialista de riesgos agropecuarios y
logística en corredoras de seguros corporativas internacionales como Thompson Heath & Bond (THB Chile) y Marsh
& McLennan (Marsh Chile), además de actuar también como consultor especializado en agronegocios durante el
mismo período. Entre los años 2007 y 2014 el Sr. Luraschi ocupó diversas posiciones ejecutivas en Rabobank
International y como especialista financiero en el sector agroalimentario en la unidad de Food & Agribusiness
Research (FAR) de Rabobank Chile. En forma anterior y durante más de 10 diez años el Sr. Luraschi se desempeñó
como consultor especializado en economía, agricultura y medio ambiente. Junto con ello, participó como
emprendedor e inversionista en la creación de la empresa Puertas Industriales S.A. orientada mejorar los estándares
de inocuidad de la cadena de frío de la industria alimentaria en Chile. El Sr. Luraschi es Ingeniero Agrónomo de la
Pontificia Universidad Católica de Chile (1992) con mención en economía agraria y finanzas. Es nativo en español y
fluido en Inglés.

Angel Chiri G., Director Asociado – Proyectos Especiales Perú
El Sr. Chiri, es Director Asociado en Asesorías del Agro GCA Ltda para Proyectos Especiales en Perú. El Sr. Chiri, quien
reside en Lima, cuenta con más de 25 años de experiencia profesional ligada a Banca y Finanzas. Fue Gerente de
Finanzas de Copeinca, San Miguel Industrias PET y Hersil. En Banca, cuenta con más de 15 años de experiencia en
Estructuración de Financiamientos trabajando para bancos y multilaterales como CAF, BBVA Perú e Interbank. Angel
Chiri es miembro del Directorio en Villas Oquendo – Centro Logístico y en Asica Farms, una operación agrícola
integrada desde la producción hasta la exportación y venta en destino con más de 1.000 hectáreas de frutales
convencionales y orgánicos en el norte del Perú. El Sr. Chiri es Economista de la Universidad Católica del Perú, MBA
de ESADE Business School y cuenta con una Maestría en Finanzas de Boston College. Angel Chiri es nativo en español
y fluido en inglés.



Guillermo Olguin S., Asociado Tasaciones
El Sr. Olguin es colaborador asociado de GCA Ltda, especializado en gestión financiera y valoración de activos (tasaciones) del sector
silvo agropecuario. Con más 15 años de experiencia en banco, evaluación financiera, tasaciones, investigación&transferencia. Presta
servicios de tasación y evaluación de negocios a bancos y otros agentes privados; además de asesoría financiera y gestión de
proyectos. Entre los años 2003 a 2007 fue analista senior de Banco del Desarrollo (posteriormente Scotiabank Chile). Entre 2007 y
2008 fue analista senior agrícola de Raboinvestments Chile S.A. y luego ejecutivo comercial para zonal centro-norte de Rabobank
Chile entre los años 2009 y 2016. Además, el Sr. Olguin cuenta con experiencia en Investigación&Desarrollo en INIA Intihuasi,
llevando a cabo actividades de investigación, planificación territorial y gestor de proyectos de innovación. Dentro del ejercicio
profesional, ha desempeñado diferentes funciones y labores teniendo una visión integral de negocio agrícola a nivel nacional, como
también evaluación de negocios y estructuración de créditos en instituciones financieras. Ingeniero Agrónomo, Universidad Santa
Tomas (1996), MBA Universidad Mayor (2015). El Sr. Olguin es nativo en español.

Patricia Contreras, Asociada Auditorias y Contabilidad
La Sra. Contreras es colaboradora asociada de GCA Ltda desde el año 2016 apoyando en proyectos en empresas del rubro
agroalimentario. Especializada en auditorias financiero-contables, contando con más de 25 años de experiencia principalmente en
la banca y en empresas consultoras. En empresas consultoras se desempeñó como auditor externo de estados financieros y estuvo
a cargo de las auditorías financiero-contables, revisiones de control interno, control de procesos y procedimientos. Desde el año
1996 al año 2001 como senior de auditoria en PriceWaterhouseCoopers. Desde el año 2006 al 2010 se desempeña en
Raboinvestments Chile S.A y Rabobank Chile en áreas comercial y luego como subgerente de operaciones. Entre los años 2011 al
2015 participa de diversos proyectos como independiente siempre en el rubro financiero-contable. Actualmente es Jefe de
Administración y Finanzas en una empresa del rubro Transporte. La Sra. Contreras es Ingeniero Comercial de la Universidad del
Desarrollo con mención en Administración (1994). Es nativa en español y cuenta con conocimientos de inglés.

2. EL EQUIPO



3. ÁREAS DE NEGOCIOS - SERVICIOS
Nueva Deuda Financiera – Inversiones - Refinanciamientos:

• Evaluación y diagnostico integral del negocio: Estratégica, Táctica y Financiera, con mirada
sectorial especialista rubros tan diversos como son la fruticultura, ganadería y lechería,
agroindustria, sector vitivinícola, cereales, entre otros.

• Determinación de la mejor estructura financiera posible para la realidad del cliente en el corto y
largo plazo. Acceso a múltiples alternativas como: banca local, regional o internacional, deuda
privada, family office, garantías estatales, ‘trade finance’ perecibles, leaseback, multilaterales,
deuda sostenible & de impacto, y o sus combinaciones.

Fusiones y Adquisiciones (Merger&Acquisitions, M&A):
• Identificación y presentación de oportunidades de inversión con profundo conocimiento del

negocio. Valorización de los componentes de la cadena de valor.
• Propuestas, negociación y cierre de inversiones. Coordinación multidisciplinaria Food&Agri.

Corretaje Agrícola Especializado:
• Activos agrícolas especiales. Agentes de venta o compra. Integración de oportunidades agrícolas,

agro residenciales e inmobiliarias. Redes locales e internacionales.
• Procesos de venta públicos o privados ‘off-market’.

Estudios y Asesorías especiales:
• Estudios y proyectos sectoriales especializados para privados y/o institucionales.
• Tasaciones agrícolas y agroalimentarias especiales.
• Directores Externos con especialización en empresas agrícolas familiares.
• Incursiones comerciales y visitas de negocios para organizaciones locales o internacionales.



3. ÁREAS DE NEGOCIOS - REDES
Empresas y Clientes

• Amplio conocimiento de cientos de clientes 
agroalimentarios, exportadoras y procesadores en 
Chile y Perú. 

• Redes y conocimientos del sector agrícola regional, 
particularmente frutícola y financiero Chileno y 
Peruano. Contactos directos con CEOs y CFOs. 

Bancos e Instituciones Financieras
• Redes con todos los participantes en LATAM con 

actividad en el sector agroalimentario:  Bancos 
locales e Internacionales, Financieras, Multilaterales, 
Fondos, Tasadores, Estudio de Abogados 
especializados al sector.

• Amplio conocimiento de Fondos de Inversión 
Agrícolas para Chile & Perú.

• Buscamos la mejor combinación disponible para 
cliente e institución en el largo plazo.

Institucionales & Investigación:
• Conocimiento del sector académico como de 

Investigación y Desarrollo, potenciando el 
crecimiento y flujo de información disponible para 
favorecer el crecimiento de su negocio. 
agroalimentario.



13

VENTAS / MONTO CREDITO

Corporativo 

PYMES

CP / LP Colateral

CP / LP Deuda

Historial

Sector Financiero Bancario y No Bancario 

Trade
Finance

Multilaterales
Seguros

Fondos
Ba

nc
a 

Lo
ca

l

Ba
nc

a 
Lo

ca
l

Grandes
Empresas

Micro Finanzas y Empresas

Deuda

Rabobank 

Banca Agrícola

Bancos 
Regionales

Fondos

FondosFondos

ONG Desarrollo

3. CONOCIMIENTO SECTORIAL



4. PRESENCIA SECTORIAL



4. OPINION & ALCANCE SECTORIAL



4. ACTIVIDAD SECTORIAL / 2015 - 2021



4. ACTIVIDAD SECTORIAL 2022/23 nuevos y recurrentes

Publicación con autorización previa del cliente.



4. ACTIVIDAD SECTORIAL 2024: Compra&Venta activos

18

Redes
Medios

Colaboración
Alianzas

• Búsqueda privada de activos especiales.
• Ventas Privadas ‘Off-Market’.
• Uso de CRM (Hubspot)
• Medios – Teaser – Infomemo - Video 
• Redes sociales (LinkedIN) profesionales.
• Alianzas con corredores en Chile y el 

extranjero.



4. ACTIVIDAD SECTORIAL / 2022+  Colaboraciones 

En Octubre de 2022 y para Fruittrade 2022, SIMBIOS SpA, ASESORÍAS DEL 
AGRO GCA LTDA Y NOVAPLANT SpA, celebraron un acuerdo de colaboración 
entre las tres Consultoras de nicho agrícola. Luego de años de compartir 
experiencias, recomendaciones y colaboración mutua, sus Socios 
Fundadores, todos Ingenieros Agrónomos Pontificia Universidad Católica de 
Valparaíso, decidieron darle forma a esta amistad profesional en beneficio 
de todos.

Simbios: Servicios especializados en RR.HH, Headhunting, 
Outplacement (Reinserción laboral) y Coaching.

Novaplant: Servicios especializados en nuevas variedades frutícolas, 
propiedad intelectual, corretaje de plantas y formación, estrategia, 
gestión comercial  de viveros y laboratorios de micropropagación.

El objetivo de la alianza es entre otros, intercambiar información de 
mercado relevante del Agro vía reuniones periódicas para crear 
sinergias, al ser consultorías de áreas distintas, pero 
complementarias dentro del mismo rubro. 

Igualmente, dada la amplia experiencia de los socios Jaime Biggs, 
Gustavo Cardemil y Cristián Bornscheuer en diferentes empresas y 
ámbitos del sector agrícola, la colaboración permitirá también estar 
disponibles para contribuir en forma individual o conjunta como 
Directores Externos de empresas agrícolas, principalmente 
familiares.



• ALTA – hpp services es el primer prestador de 
servicios o maquilador (Toller) de Altas Presiones 
Hidrostáticas (HPP) en Sudamérica.

• La participación en el proyecto fue:
• Estudio de Pre-Factibilidad.
• Evaluación del Proyecto.
• Desarrollo de Plan de Negocios.
• Levantamiento de Capital y Deuda.
• Directorio y asesor financiero.
• Expositor en conferencias y eventos FoodTech

& Inocuidad Alimentaria.

• Director e Inversionista en ALTA hpp Services Spa 
hasta 2020.

Fuente: ALTA hpp services (2018)

5. INVERSION SECTORIAL ANTERIOR / 2015-2020



• GREEN BEATS (GB) es líder en el segmento de 
Jugos Prensados en Frío (Cold Pressed), no 
proveniente de concentrados (Not From
Concentrate – NFC) y tratados con HPP.

• Los jugos GB son ‘Clean Label’; 100% naturales; 
sin agua, sin aditivos, sin conservantes, sin 
azúcar: 100% Fruta&Veg. 

• Con HPP, la vida útil de los jugos naturales 
aumenta de 4 a 40 días. 

• GB es el único jugo NFC-HPP presente en las 
cadenas Starbucks y Juan Valdes en Chile.

• La nueva planta de proceso de GB, puede 
multiplicar su producción actual en 5x, 
permitiéndole pronto exportar. 

• La participación en el proyecto fue:
• Valorización de la empresa 2017.
• Asesor financiero para la compra de 

paquete accionario 2018 (34%) y 2019 
(100%).

• Asesor financiero del directorio de GB.
• Director e Inversionista en Firkü Foods SpA –

GREENBEATS hasta 2020.

5. INVERSION SECTORIAL ANTERIOR / 2017-2020

https://www.greenbeats.com



6. CHILE&PERU AGROALIMENTARIO

• El sector Agroalimentario Peruano y Chileno seguirá con buenas proyecciones y oportunidades

de forma integrada, basados en fundamentos sólidos de cambios de tendencias poblacionales,

alimentarias, de consumo y disponibilidad de recursos naturales, resilientes a las crisis

económicas y policitas de la región.

• Positiva Coyuntura contra cíclica no minera y económica post COVID; oportunidades directas e

indirectas para Food&Agri.

• El sistema financiero seguirá bajo estrés cíclico por menor crecimiento económico y fenómenos

climáticos. Reducciones, restructuración, fusiones y ventas de instituciones locales fomentará

nuevos actores externos interesadas en el sector, tanto para deuda como capital, con activa y

creciente participación de fondos de inversión agrícolas, tanto externos como locales.

• Sector altamente demandante en capital y carente de servicios financieros especializados.

• Asesorías del Agro GCA Ltda, una solución integral con especialistas para la cadena

agroalimentaria.

CONOCIMIENTO ESPECIALIZADO Y EXPERIENCIA LOCAL
REDES Y RECONOCIMIENTO SECTORIAL

INTEGRACIÓN DE OPORTUNIDADES
VISIÓN DE LARGO PLAZO



www.adelagro.cl

https://www.linkedin.com/company/adelagro-gca-ltda

Edificio Las Artes, Piso 9, Cerro El Plomo 5630
Las Condes, Santiago, Chile.


